SANCU NA USPECH

BUDU MAT IBA KVALITNE
REZIDENCNE PROJEKTY

Na Slovensku vznika viac rezidenénych projektov, nez
dokéazZe trh absorbovat. Uspedné viak budu len tie,
ktoré sa odlisSia kvalitou, dostupnostou a schopnostou
vytvorit hodnotné prostredie pre Zivot. Ako nastavit

projekt, aby obstal v konkurencii?

Slovensky rezidenény trh za
poslednu dekadu absorboval
priblizne 35 000 novych bytov.
Podobny podet je dnes v priprave,
¢o znamena3, e konkurencia deve-
loperov je vaésia nez kedykolvek
predtym. Predpoklad, Ze sa ,preda
vsetko“, sa ukazuje ako mylny - aZ
30 % projektov nedosiahlo v ne-
davnej minulosti ani jeden predaj
mesacne. V takom prostredi maju
$ancu uspiet len tie projekty, ktoré
ponukaji kvalitné a dostupné
byvanie s dorazom na funkénost,
komunitu a dlhodobt hodnotu.

CO ROBI PROJEKT KVALITNYM?
Kvalitny projekt sa zaéina sprav-
nym nastavenim - od pomeru zasta-
vanosti a po¢tu bytov ¢i parkovania
aZ po premyslené dispozicie. Byty
musia byt spravne prevetrané, pre-
svetlené a flexibilné, aby reagovali
na potreby trhu. Efektivne pédo-
rysy pritom zvy$uju predajnost.
»~AK byt nie je prakticky a funkéne
navrhnuty, jeho predajnost klesa
bez ohladu na cenu. Kvalita dispo-

zicie je preto zdkladom kazdého
tspes$ného projektu,“ komentuje
Marian Heckl, Branch Director
v spoloé¢nosti Grinity na Slovensku.
Rovnako dolezité su aj spoloéné
priestory - bezpetné pre deti,
priatelské pre susedov a jednodu-
ché na spravu. Takéto projekty si
dlhodobo udrzuja vyssiu hodnotu
a atraktivitu.

AKO NAVRHNUT PROJEKT, KTORY
OBSTOJI A BUDE EFEKTIVNY?
Uspesny projekt nesmie pocas
povolovania ,moralne zostarnut®.
Musi zostat atraktivny aj pri
uvedeni na trh - dispozic¢ne,
cenovo aj schopnostou reagovat na
environmentalne a technologické
trendy. KItucové je spravne posude-
nie lokality, odhad cielovej skupiny
a porovnanie s konkurenciou.
Dispozicie, vymery a skladba bytov
maja vychadzat z redlnych potrieb
kupujuicich, priéom cena je vysled-
kom, nie vychodiskom. Praktické
rie$enia zniZzuja klientske zmeny

a zrychluju cashflow.
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REKLAMNY TEXT GRINITY

4 Marian Heckl,
Branch Director

v spoloénosti Grinity
na Slovensku

Efektivita projektu sa posudzuje
z viacerych uhlov: z hladiska urba-
nizmu, dispozicii, konstrukéného
systému, pouZitych materialov
i energetickej naro¢nosti. Optimali-
zacia podzemnych podlaZzi a kvalitné
rieSenie vnutroblokov moZu priniest
vy$si zisk neZ samotna maxima-
lizacia zastavanosti. Vyznamnym
faktorom je energetickéa efektivita
- orient4cia objektov, pomer zaskle-
nia, vetranie ¢i vyuzitie obnovitel-
nych zdrojov zdsadne ovplyviiuja
komfort aj prevadzkové naklady.

»NA KONCI DNA“ ROZHODUJE
PREDAJNOST

Byt, ktory sa nepred4, nema Ziadnu
hodnotu. Preto je klti¢ové pripravit
projekt tak, aby obstal dnes aj

v budticnosti. Spoloénost Grinity
pomaha investorom a developerom
v tej najdolezitejSej faze projektu
prostrednictvom $tudie realizovatel-
nosti, v ktorej vie nastavit projekty
komplexne a objektivne - od auditu
pozemku a urbanistickej $tudie

cez dispoziéné a architektonické
rieSenia aZ po ekonomicki a energe-
tickud analyzu. ,Skisenosti z nasich
projektov, ako st Metropolis, Zwirn
¢i Laurin dvor, ukazuju, Ze byt, ktory
je funkény, premyslene navrhnuty

a zamerany na kvalitu byvania, ma
podstatne vaésiu $ancu rychlo najst
kupujticeho a priniest investorom
o¢akdavanu navratnost. To si v8ak
vyZaduje skuseny tim,“ dodava
Marian Heckl.

Nasim spoloé¢nym cielom je
tvorit projekty, ktoré sa predaju
nadas, zabezpecia investorom
stabilny prijem a zanechaju kva-
litné rezidenéné zény s pridanou
hodnotou.m
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